
 

 
Wilox Strumpfwaren GmbH ist ein Unternehmen der emdequity-Gruppe mit Sitz in Wolfertschwenden 
im Allgäu. Mit unseren Legwear Produkten beliefern wir Einzelhandel und bedeutende 
Handelskonzerne mit deren Eigenmarken. 
 
Zur Verstärkung suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n   
 

Key Account Manager (M/W/D) in Vollzeit 
 
 
Legwear braucht Leidenschaft – Deine Aufgaben: 
 

• Betreuung bestehender Key Accounts und deren systematische Weiterentwicklung 

• Neukundenakquise 

• Optimierung bestehender, sowie Ausbau und Weiterentwicklung dieser Prozesse 

• Kollektionsentwicklung und/oder Umsetzung der Design-Vorgaben der Kunden 
 
Wir brauchen Dich – Dein Profil: 
 

• Kaufm. Ausbildung vorzugsweise im Textilbereich  

• Affinität für Strumpfware sowie gutes Gespür für Warenpräsentation 

• Strategische Denkweise und analytische Fähigkeiten 

• Kommunikationsstärke und Verkaufstalent 

• Reisebereitschaft 

• Ausgeprägte Teamfähigkeit 

• Strukturierte, selbständige Arbeitsweise und proaktive Vorgehensweise 
 
Deine Benefits: 
 

• In unserem Team übernimmst Du schnell die Verantwortung für ein vielseitiges und 
dynamisches Aufgabengebiet 

• Wir bieten Raum für dich durch flexible Arbeitszeiten, individuelle Weiterbildungsmöglichkeiten 
und 30 Urlaubstage im Jahr 

• Wir sind per Du, haben flache Hierarchien und fördern Raum für deine Kreativität 

• Deine Leistungen erkennen wir durch Prämien, eine givve-Card und eine betriebliche 
Altersvorsorge an 

• Natürlich gibt es Urlaubs- und Weihnachtsgeld und viele andere Benefits 
 

Du bist interessiert? Schicke Deine Bewerbung – gerne per Mail - bitte an: personal@wilox.de 

oder schriftlich an: 

 

WILOX Strumpfwaren GmbH 

z.H. Herrn Rüdiger Knoke 

Gewerbestr. 10, 87787 Wolfertschwenden 

www.wilox.de 


